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HEARTCOUNT Augmented Analytics

복사기를 특급 배송으로 판매한 경우, 평균 이익이 $1,230로
전체 평균 이익($28.66)보다 $1,200 높았음

이익을 최대화할 수 있는 뻔하지 않은 조건은?
이익, 전환율 등 주요 지표(KPI)를 최대화할 수 있는 조건 자동 발견해 드립니다.

Knowing What - Drill-Down
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이익의 차이를 가져오는 주요 요인은?
이익 등 주요 지표의 차이를 가져오는 요인을 중요도 순으로 제시해 드립니다.

모든 제품군에서 할인율이 높아질수록 (막대의 색상이 진해질수록)
이익이 줄어드는 패턴이 보임. Machine 제품군에서 패턴이 두드러짐

Knowing Why - Driver Analysis

HEARTCOUNT Augmented Analytics
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이익 차이를 가져오는 주요 요인 쉽게 설명 부탁해요!
차트 해석이나 통계에 익숙치 않은 분들을 위해 요인을 자연어로 설명해 드립니다.

주목할 만한 패턴을 자연어(Narrative)와
시각화 차트로 함께 보여드려요.

HEARTCOUNT Augmented Analytics

Knowing Why - Explainer
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가구(Furniture)의 경우 높은 이익과 낮은 이익의 차이는?
임의의 두 집단(예, 높은 이익 vs. 낮은 이익 매출)을 가장 잘 구분하는 변수와 변
수 특징을 자동 제시해 드립니다.

가구를 0~0.14% 할인율로 판매
한 경우, 76%가 매우 높은 이익
(상위 20%)을 보였음

가구를 Texas에 판매한 경
우, 26.9%가 매우 낮은 이익
(하위 20%)을 보였음

HEARTCOUNT Augmented Analytics

Knowing Why - Difference Analysis
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Knowing How - Micro-Segmentation

기계(Machine) 제품의 이익을 최적화 하기 위한 조건은? 
임의의 KPI를 최적화할 수 있는 실행 가능한 규칙을 기계학습 알고리즘을
통해 발견하여 자동 제시해 드립니다.

Machine 판매 이익을 최적화를 위해서는 할인률(Discount)을 35% 이하로
책정할 것을 추천. (평균 이익이 $29.4$에서 $598.9로 상승 예상)

HEARTCOUNT Augmented Analytics


